
 

 

Tableau présentant le détail des activités admissibles 

Activités admissibles Dépenses admissibles Documents à fournir lors de la 

demande 

Embauche d’un spécialiste en 

développement de marchés hors 

Québec 

 Salaire de base annuel, sans les 

avantages sociaux; aide maximale de 

30 000 $ 

 Curriculum vitæ 

 Organigramme de l’entreprise avant et 

après la création du poste 

Réalisation d’un plan d’affaires 

international ou d’un diagnostic à 

l’exportation 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves d’expertise du consultant 

externe 

Acquisition de connaissances en 

développement de marchés 

(accompagnement professionnel) 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves d’expertise du consultant 

externe 

Enregistrement d’une marque de 

commerce 

 

 Honoraires du consultant externe 

 Frais d’enregistrement de la marque, le 

cas échéant; aide maximale de 10 000 $ 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves d’expertise du consultant 

externe 

 Tableau détaillant le coût d’achat des 

marques de commerce si l’achat est fait 

directement auprès de l’Office de la 

propriété intellectuelle 

Élaboration et mise en œuvre d’une 

stratégie de commercialisation en ligne 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe  

 Dépenses pour l’accès à une plateforme 

de vente en ligne sur laquelle les produits 

de l’entreprise ne sont pas encore offerts 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

 Tableau détaillant le coût prévu pour 

l’accès à chaque plateforme de vente en 

ligne 

Adhésion à une association québécoise 

dont la mission est de favoriser le 

développement de marchés hors 

Québec 

 Frais pour la première année d’adhésion S. O. 

Missions de prospection et autres 

déplacements hors Québec d’employés 

de l’entreprise  

 Les déplacements peuvent 

notamment avoir pour objet 

d’exposer ses produits ou services 

à un salon commercial, de visiter 

un salon commercial ou d’étudier 

un marché. 

 Frais de déplacement et de séjour hors 

Québec 

 

S. O. 

Exposition dans un salon commercial 

hors Québec 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe  

 Frais pour la location et l’aménagement 

d’un espace d’exposition 

 Frais de transport des marchandises 

exposées 

 

Note : les dépenses de déplacement 

d’employés pour participer à un salon 

commercial à l’extérieur du Québec font 

partie des dépenses pour l’activité « Missions 

de prospection et autres déplacements hors 

Québec d’employés de l’entreprise ». 

Si applicable : 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

 

 

 



 

 

Tableau présentant le détail des activités admissibles (suite) 

Activités admissibles Dépenses admissibles Documents à fournir lors de la 

demande 

Soutien pour la prospection de clients 

ou de partenaires 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

Recrutement d’un agent ou d’un 

distributeur 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

Étude d’un marché étranger  Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Dépenses pour des études de marché et 

l’accès à des bases de données 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

Adaptation ou création d’outils 

promotionnels pour les marchés 

étrangers 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

Accueil d’acheteurs ou de partenaires 

étrangers 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe  

 Dépenses de déplacement et de séjour 

au Québec d’acheteurs et de partenaires 

étrangers 

Si applicable : 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

Démarches en vue d’obtenir un contrat 

hors Québec par appel d’offres ou sur 

invitation 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

Démarche relative à l’implantation d’un 

bureau, d’une filiale ou d’une 

coentreprise à l’étranger ou à 

l’acquisition d’une entreprise hors 

Québec, dans la mesure où ce projet 

aura des retombées économiques pour 

le Québec 

 Honoraires, y compris, le cas échéant, les 

dépenses de déplacement et de séjour du 

consultant externe 

 Frais pour la première année de location 

d’un bureau ou d’un local à l’extérieur du 

Québec 

 Offres de service, soumissions ou 

ententes, contrats et correspondances 

 Preuves de l’expertise du consultant 

externe 

 


